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Bedriver ert foretaq...
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Vilka fransportmedel anvander ni ¢
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Hur stor andel av er omsattningen kommer
fran exporte
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Av var totala export ar varu- vs. tjdinsteexport
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Jamtort med i fjol ar exporten vid ert
verksamhetsstalle i ar
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Till vilka lander har ni exporte
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Med vilka interna atgdrder inom foretaget
kunde er export okase
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Oxact marknacskurskor | ¢
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Genom vilka forandringar i omvarlden kunde
er export okase
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Férenkling, snabbare hantering och digitalisering av

administrativa processer kopplade till export 32.1%

Lattare tillgdng till finansiering 16,1%

I -

Forbattring av exportstddtjanster

Forbattring av logistik och infrastruktur 53,6%




Vilka ar for narvarande de storsta
utmaningarna for exporten?

1. Geopolitik, valutakurs-fluktuationer och den osakra,
globala marknadssituationen

2. Ojamn efterfrdgan och ékad konkurrens

3. Foéretagsrelaterade utmaningar, sdsom brist pd
kapacitet eller kompetens, utmaningar vid bildandet av
export-organisationer

4. HOga transportkostnader
. Aft hitta kompetent arbetskraft

6. Byrdkratiska utmaningar relaterade till bland annat
tillstadnd och reglering

/. Finansieringsutmaningar

On



Hur betydande anser ni att foljande risker
ar for ert foretage

0% 10% 20 % 30 % 40 % 50 % 60 % 70 % 80 % 90 %100 % Hur &r ni férberedda p& dessa
riskere
Kriget i Ukraina och dess férldngning 32,0 % 57.3%
Ett svagt och splittrat EU 30,7 % 55,1 %
Turbulensen under Trump-eran 18,1 % 46,3 %
En tilfagande stormaktskonflikt 28,7 % 48,9 %
Balansgdngen i relationerna med Kina 471 % 44,3 % B,6 7
En eskalerande kris i Mellandstern 60,4 % 35,6 % m
Klimatféréndring och forlust av biologisk méngfald 47,1 % 44,3 % m = Mycket vél Ganska vl Inte alls

Inte alls betydande Ganska betydande m Mycket betydande

Kalla: Handelskammarens Business Panel 4/2025 .



Geopolitiken erbjuder ocksd betydande globala
tillvaxtmojligheter. Hur betydande bedomer ni
foljande tillvaxtmojligheter for er:

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80 % 90 % 100 %

Ateruppbyggnaden av Ukraina 66,3 % 26,4 %
Tillvéxt inom férsvarsindustrin 61,2 % 30,9 % m
Investeringar i den grona omstdliningen och
marknader for rena I&sningar 02k RECRE 2025
2,3 %
Vaxande marknader i Sydostasien 80.2 % 17.5% I
Nya frihandelsavtal 60,5 % 31.1%
EU:s inre marknad 41,0 % 42,7 % 16,3 %

Mycket betydande Ganska betydande m Inte alls betydande

Kalla: Handelskammarens Business Panel 4/2025 >



Har ni andrat er affarsverksamhet — t.ex. era
marknadsomrdden, leveranskedjor eller
Investeringsstrategier — pga. dessa risker och
mojligheter?

= JO

Nej
Vet gj

Kalla: Handelskammarens Business Panel 4/2025



Vilka faktorer anser ni vara viktiga for ert framgdng

| en foranderlig geopolitisk miljo:

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100 %
N&tverkande med andra féretag 7,8 % 12,4 %
Stod frédn den offentliga sektorn 14,1 % 43,8 % 421 %
Utveckling av era egna kompetenser 6,2
Teknisk utveckling och innovationer 64,7 %10,1 %
Minskat reglering 18,6 % 20,2 %
Internationella partnerskap 153 % 30,5 %

Kaninte sdéga = Nej ®Ja

Kalla: Handelskammarens Business Panel 4/2025 >



Bakgrundsfakta

« Handelskammarens medlemsféretag som malgrupp
« Genomférd pad finska och svenska

Enkat om utrikeshandeln

 Svarstid 5-10.5.2025

« 85 svarande

Business Panel-enkat

 De fyra sista bilderna fran konjunkturbarometer i varas,
svarstiden var 3-8.4.2025

« 181 svarande
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